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ÜBER ZEITWERK
• gegründet 1995

• Standort Ettlingen
• 14 feste Mitarbeiter in den 

Bereichen Kreation, Konzeption, 
Projektmanagement und IT

Ganzheitliche Beratung, Modellierung 
und Entwicklung von:

• webbasierten Software-Lösungen

• Präsentationslösungen 
• Enterprise- und Mobile-Anwendungen
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SalesExpo 
Die ganzheitliche Lösung für Vertrieb, Messe und Vermarktung

Vertriebs-App für den 
Außendienst

Präsentation / Konfiguration 
Beratung / Leadmanagement

Sales-App für den Kunden 
Präsentation
Konfiguration

Terminvereinbarung

Messepräsentations-Lösungen
Präsentation

Konfiguration / Beratung
Leadmanagement
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SalesExpo - Mehrwerte für den Vertrieb

Komplexes einfach erklärt
Mit interaktiven Informationsgrafiken und 3D Konfigurationen 
werden auch komplexe Inhalte unterhaltsam und verständlich 
dargestellt.

Alles Wichtige immer verfügbar
Präsentationen  Videos und Animationen sind zentral 
gespeichert und immer abrufbar – von überall und für 
jeden Vertriebsmitarbeiter.

Immer auf dem neuesten Stand
Ohne sich selbst darum kümmern zu müssen, wird allen 
Vertriebsmitarbeitern immer die aktuellste Vertriebspräsentation 
zur Verfügung gestellt – gesteuert über die Sales-Cloud.

Mehr Flexibilität für den 
Beratungsprozess
Alle Präsentationen können über eine  mehrdimensionale 
Navigation angewählt werden. Der Beratungsprozess kann 
an das Gespräch angepasst werden.

Eine Präsentation für alle Geräte auf 
dem Messestand
Die Präsentationsinhalte sind für alle mobilen Tablet PCs sowie für 
Messepräsentationssysteme verfügbar. So kann das 
Verkaufsgespräch auf dem Messestand situationsunabhängig 
optimal und ohne technische Barrieren geführt werden.

Persönlicher Kontext schafft Relevanz
Der Konfigurator ermöglicht die Eingabe von individuellen 
Kundendaten. Komplexe Zusammenhänge werden so in einen 
persönlichen Kontext gestellt und gewinnen an Relevanz.



Vertriebs-App - Einfachste Bedienung
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Anwahl von allen: 
• Präsentationen
• Katalogen
• Produktdatenblättern
• Videos und Animationen 
über eine mehrdimensionale 
Benutzerführung



Vertriebs-App - Perfekte Darstellung
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• Egal ob Video, Animation 
oder PDF Dokument – alle 
Präsentationsinhalte  werden 
in einem einem komfortablen 
Viewer dargestellt



Vertriebs-App - 3D-Konfiguration 
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Die 3D-Konfiguration:
• beschleunigt den Verkauf
• sichert die Richtigkeit der 

Entscheidung 
• überzeugt den Kunden durch 

hohe Attraktivität



Vertriebs-App - Leadmanagement
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• Alle Leads können 
unmittelbar komfortabel  
erfasst und in die SalesCloud 
übertragen werden 

• Visitenkarten werden 
gescannt und den Lead-
Daten zugefügt

• Die SalesCloud kann an 
gängige CRM-Systeme 
angepasst werden



Einzigartige Messe-Inszenierung
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• Alle Präsentationen und 
Features können auf 
innovativen Touchscreen-
Messepräsentationssystemen
inszeniert werden

• Dank der Sales-Cloud sind die 
Inhalte immer topaktuell
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Leads

Animationen

Videos

Kataloge

Präsentationen

SalesCloud - Immer „up to date“
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SalesExpo 
Die ganzheitliche Lösung für Vertrieb, Messe und Vermarktung

Vertriebs-App für den 
Außendienst

Präsentation / Konfiguration 
Beratung / Leadmanagement

Sales-App für den Kunden 
Präsentation
Konfiguration
Terminvereinbarung

Leadmanagement

Messepräsentations-Lösungen
Präsentation

Konfiguration / Beratung
Leadmanagement

Sales-Cloud
mit allen vertriebsrelevanten 

Daten, Präsentationen und 
Leads

Sales
Cloud

Lead
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CMS
Datenbank

Tablet PC 
Vertriebs-App
iOS / Android

Kunden Sales-App 
Appstore

iOS / Android

eTable
Native App

ERP+
CRM-Systeme SalesCloud

Lead

SalesCloud – Funktionsschema
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SalesExpo - Die Vorteile im Überblick

Innovative, wertige Produkt- und Unternehmenspräsentation

Immer „up to date“ – strukturierte, medienübergreifende 
Informations- und Präsentationsmaterialien für alle 
Vetriebsmitarbeiter

Einfaches übersichtliches Managen aller Daten, Medien und 
Informationen durch das eigene Team 

Signifikante Prozessbeschleunigung von Beratung bis zum 
Leadmanagement keine Medienbrüche



16

SalesExpo - Individuell für Ihr Unternehmen

Modulares Konzept - SalesExpo besteht aus den 
folgenden Modulen: 

Sales-App für Ihre Kunden und Interessenten
Vertriebs-App mit oder ohne Konfigurator
Expo-Modul (elektronischer Tisch / Touchwall)

Flexibles individuelles Lizenzmodell - alle Module sind einzeln 
oder als Gesamtpaket  verfügbar



Danke für Ihre Aufmerksamkeit.

Wir beraten Sie gerne persönlich.
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